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INTRODUZIONE

La nostra analisi si basa su potenziali problematiche
aziendali, in particolare riguardo a due aree
fondamentali: potenziamento e interazione con il
territorio e la rafforzamento strutturale della
gestione e comunicazione del processo
produttivo.

Sulla base di queste considerazioni, abbiamo
formulato due proposte strategiche che I'azienda
potrebbe implementare:

Customer Relationship Management ;

Implementazione della Blockchain




PROPOSTA DIVALORE
EVANTAGGICOMPETITIVI

E fondamentale sottolineare il valore delle
soluzioni proposte che mirano a fornendo
alcontempo:

* Tracciabllita e trasparenza.

* Fidelizzazione dei clienti
Coinvolgimento

Assicurare assistenza personalizzata.

Il vantaggio com petitivo risiede:
* Innovazione e unicita




POSSIBILIMERCATITARGET
ECOSTISOSTENUTIDALL'AZIENDA

Attraverso I'implementazione delle
soluzioni proposte, I'azienda potrebbe:

? Accedere a nicchie di mercato con una piu alta propensione alla
spesa per vinidiqualita;

? Instaurare collaborazionifruttuose con stakeholder;

L'implementazione di queste proposte puo comportare i seguenti
costi:

% Costi dell'accoglienza;

? Costi di formazione per personale qualificato,

Ma puo generare ricavi derivanti da:
E Aumento del profitto;

? Riconoscimenti esterni.




IMPATTIPOSITIVISULLA
SOSTENIBILITA"

Beneficieconomici

« Aumento dell’economia locale
Benefici Ambientali

* Miglioramento della

tracciabilita e trasparenza
Benefici Social

* |Incremento dell’'occupazione
 Sensibilizzazione all'interno della
comunita locale
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