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Programma  Sviluppo  Rurale della Regione  Puglia 2007-2013

Fondo F.E.A.S.R 

ASSE III – Qualità della vita nelle zone rurali e diversificazione dell’economia rurale

MISURA 312 - Sostegno allo sviluppo e alla creazione delle imprese

Relazione tecnico-descrittiva relativa agli interventi previsti nel progetto
AZIONE 1 - Artigianato tipico locale basato su processi di lavorazione tradizionali del mondo rurale. 

AZIONE 2 - Commercio esclusivamente relativo ai prodotti tradizionali e tipici del territorio di riferimento.

AZIONE 3 - Servizi alla popolazione locale soprattutto per la prima infanzia e gli anziani. 

AZIONE 4 - Servizi attinenti il “tempo libero”
Indice dei Contenuti

Sommario

3Settore di attività e forma giuridica.


3Sintesi del progetto imprenditoriale.


4Il mercato dell’iniziativa.


5Le scelte strategiche.


6I partner.


6Il piano di Marketing e comunicazione.


7Elementi di innovazione.


7Piano di produzione del bene ed erogazione dei servizi.


8Piano sintetico degli investimenti


9Utilizzo di tecniche eco-compatibili.


9Piano organizzativo.


10Piano occupazionale.


11Previsioni economico-finanziarie.




Settore di attività e forma giuridica. 
Indicare il settore di attività e la forma giuridica prescelta in forma singola (ditta individuale) o associata (società o loro aggregazioni) motivando la scelta. Indicare il sesso e l’età del proponente o della maggioranza dei soci. Indicare la presenza in forme associate di eventuali soggetti appartenenti a fasce deboli ai sensi dell’art. 2 lettera f del Regolamento (CE) N. 2204/2002ed in che misura (max ½ pag). 
Sintesi del progetto imprenditoriale. 
Definire il progetto imprenditoriale e l’opportunità di business che questo rappresenta. Definire gli obiettivi di base dell’azienda, gli obiettivi in termini strategici, parlando del mercato a cui ci si riferisce e quali benefici vengono offerti, i fattori critici di successo - le chiavi per il successo (max 1 pag.)
Il mercato dell’iniziativa. 
Descrivete i diversi gruppi di clienti target ed esponete brevemente i motivi che vi conducono a riferirvi a questo tipo di clienti. Illustrate la crescita del mercato citando i punti salienti delle previsioni di crescita. Le tendenze di mercato possono essere costituite da cambiamenti nella demografia, nei bisogni dei clienti, in nuovi stili, nuove mode, e altro ancora di caratteristico del vostro business. Dividete ad il mercato in segmenti, per età, per reddito, per tipo di prodotto, per geografia, per modelli di acquisto, per necessità dei clienti, etc. Descrivete la strategia che sta dietro alla segmentazione del mercato e la vostra scelta dei mercati target. Spiegate i motivi per cui la vostra azienda intende focalizzarsi su questi gruppi,  perché sono più interessanti di altri e le caratteristiche che voi ritenete importanti. Elencate i vostri concorrenti diretti (max 3 pag. esclusi grafici e tabelle).
Le scelte strategiche. 
Descrivete in sintesi i prodotti e/o i servizi della vostra azienda, inoltre descrivete di  seguito il processo utilizzato, i costi di produzione, il prezzo di vendita previsto, i canali di vendita previsti e gli obiettivi di vendita. (max 2 pag.)
I partner. 
Illustrate le vostre alleanze strategiche, come ad esempio gli accordi di co-marketing, co-sviluppo e di cooperazione. Spiegate se siete collegati intrinsecamente ad altre aziende, se potete collegare le vostre strategie di promozione o distribuzione ad altre aziende, se la vostra strategia di marketing, il vostro vantaggio competitivo o il posizionamento vengono influenzati dalle alleanze con altre imprese del territorio (max 1 pag).
Il piano di Marketing e comunicazione. 

Descrivete la politica di marketing e comunicazione (tipologia degli investimenti in pubblicità, promozione delle vendite, direct marketing, utilizzo di Internet), gli eventuali  accordi di commercializzazione/distribuzione (max 1 pag).
Elementi di innovazione. 
In questo paragrafo dovete citare gli elementi di innovazione della vostra idea. L’innovazione può essere incrementale (vi proponete di fare ciò che fanno anche i concorrenti, però meglio, a minori costi, in meno tempo) oppure può essere un’innovazione rivoluzionaria. Può essere innovazione di prodotto o di servizio oppure di processo, di tipo organizzativo e di mercato. Il vostro stesso modello di business può essere l’innovazione principale. (max 1 pag).
Piano di produzione del bene ed erogazione dei servizi. 
Descrizione del processo di produzione/erogazione del bene/servizio (max. ½ pag.).

Piano sintetico degli investimenti
Indicazione dei beni che si intendono acquistare come da domanda di aiuto
	N°
	Bene di investimento
	Descrizione tecnica
	Funzionalità all’interno del ciclo produttivo
	Fornitore
	N° / data preventivo
	Importo investimenti totali

(IVA esclusa)

	a) Investimenti materiali

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	
	

	Totale Investimenti materiali
	€

	b) Riqualificazione e ammodernamento

	1
	
	
	
	Computo metrico
	
	

	2
	
	
	
	Computo metrico
	
	

	3
	
	
	
	Computo metrico
	
	

	4
	
	
	
	Computo metrico
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	
	

	Totale Riqualificazione e ammodernamento
	€

	c) Investimenti immateriali

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	Totale Investimenti immateriali
	€

	d) Spese generali

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	

	Totale Spese generali
	€

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Totale investimento
	€
	Iva
	€


Utilizzo di tecniche eco-compatibili. 
Descrizione dettagliata e specifica delle tecniche, degli impianti e dei materiali da utilizzare (MAX ½ pag).
Piano organizzativo. 
Descrivere brevemente la localizzazione dell’azienda (sede legale e sedi secondarie), natura, dimensione e funzione delle strutture utilizzate, titolo di disponibilità dell’immobile (max 1/2 pag).
Piano occupazionale. 
Indicare analiticamente costi generali della struttura, costi delle risorse umane, organizzazione dell’imprenditore con particolare attenzione alla quantificazione della salvaguardia o incremento occupazionale (max 1/2 pag).

	ORGANIGRAMMA

	Funzione
	Tipo di responsabilità
	Specifiche del compito
	Dipende da
	Controlla

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	Nome/funzione
	Funzione
	Costo lordo annuo
	Numero progressivo addetti

	
	
	
	Anno 1
	Anno 2
	Anno 3

	Personale di struttura
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Totale Personale di struttura
	
	
	0
	0
	0

	Personale produttivo
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Totale Personale produttivo
	
	
	0
	0
	0

	
	
	
	
	
	

	Totale Generale
	
	
	0
	0
	0


Previsioni economico-finanziarie. 

Conto Economico e Stato Patrimoniale previsionale e cash flow

Conto Economico previsionale

	Voci
	1° anno
	2° anno
	3° anno
	Anno a regime

	Fatturato netto
	
	
	
	 

	Rimanenze finali pf/sl
	
	
	
	 

	(Rimanenze iniziali pf/sl)
	
	
	
	 

	Altri ricavi
	
	
	
	 

	valore della produzione
	
	
	
	

	Costo per materie prime, sussidiarie, di consumo
	
	
	
	 

	Costo per servizi
	
	
	
	 

	Costo per godimento beni di terzi
	
	
	
	 

	Variazione delle rimanenze materie prime, sussidiarie, di consumo 
	
	
	
	 

	Oneri diversi di gestione
	
	
	
	 

	Costo per il personale
	
	
	
	 

	margine operativo lordo
	
	
	
	

	Ammortamenti 
	
	
	
	

	Accantonamenti
	
	
	
	

	risultato operativo
	
	
	
	

	Interessi attivi
	
	
	
	

	Interessi passivi 
	
	
	
	

	Altri oneri e proventi (specificare)
	
	
	
	

	risultato lordo
	
	
	
	

	Imposte
	
	
	
	

	risultato netto
	
	
	
	


Stato Patrimoniale previsionale

	Attività
	1° anno
	2° anno
	3° anno
	Anno a regime

	Crediti vs soci per versamenti dovuti 
	
	
	
	

	Immobilizzazioni immateriali nette 
	
	
	
	

	Immobilizzazioni materiali nette
	
	
	
	

	Immobilizzazioni finanziarie 
	
	
	
	

	Totale immobilizzazioni
	
	
	
	

	Rimanenze finali materie prime
	
	
	
	

	Rimanenze finali semilavorati
	
	
	
	

	Rimanenze finali prodotti finiti
	
	
	
	

	Totale magazzino  
	
	
	
	

	Crediti vs clienti
	
	
	
	

	Credito IVA
	
	
	
	

	crediti non commerciali
	
	
	
	

	………altri crediti (dettagliare)………
	
	
	
	

	Totale crediti 
	
	
	
	

	Totale attività finanziarie che non costituiscono immobilizzazioni
	
	
	
	

	Banche attive
	
	
	
	

	Cassa
	
	
	
	

	…Altro (dettagliare)……
	
	
	
	

	Totale disponibilità liquide
	
	
	
	

	Totale attivo circolante
	
	
	
	

	Totale attivo
	
	
	
	


	Passività
	1° anno
	2° anno
	3° anno
	Anno a regime

	Capitale sociale 
	
	
	
	

	Apporto in c/futuri aumenti capitale sociale
	
	
	
	

	Riserve (specificare)
	
	
	
	

	Risultato esercizi precedenti
	
	
	
	

	Risultato esercizio
	
	
	
	

	………..altro (specificare)…………………
	
	
	
	

	Patrimonio netto
	
	
	
	

	TFR
	
	
	
	

	Fondo rischi e oneri
	
	
	
	

	Altri fondi (dettagliare)
	
	
	
	

	Totale fondi
	
	
	
	

	Debiti finanziari m/l termine (specificare)
	
	
	
	

	Totale debiti differiti
	
	
	
	

	Debiti iva
	
	
	
	

	Debiti vs. istituti previdenziali
	
	
	
	

	Altri debiti (dettagliare)
	
	
	
	

	Debiti non commerciali
	
	
	
	

	Debiti vs fornitori per investimenti
	
	
	
	

	Debiti vs fornitori per costo del venduto 
	
	
	
	

	Debiti vs. fornitori altri (specificare)
	
	
	
	

	Totale debiti vs fornitori
	
	
	
	

	Banche c/c 
	
	
	
	

	Banche altro (specificare)
	
	
	
	

	Totale banche a breve
	
	
	
	

	Totale debiti
	
	
	
	

	Totale passivo
	
	
	
	


Cash Flow

	ANNO
	1° anno
	2° anno
	3° anno

	1) Proventi da vendita prodotti/servizi
	
	
	

	1a) - di cui a credito
	
	
	

	1b) + rientro crediti anno precedente
	
	
	

	A. Flusso di cassa delle vendite dei prodotti/servizi
	
	
	

	1) Acquisto impianti, attrezzature, macchinari 
	
	
	

	2) Acquisto beni immateriali 
	
	
	

	3) Ristrutturazioni immobili
	
	
	

	B. Flusso di cassa degli investimenti


	
	
	

	1) Acquisto materie prime per avvio attività
	
	
	

	1a) – debiti anno corrente
	
	
	

	1b) + pagamento debiti anno precedente
	
	
	

	2) Acquisto servizi per avvio attività
	
	
	

	2a) – debiti anno corrente
	
	
	

	2b) + pagamento debiti anno precedente
	
	
	

	3) Canone di locazione e spese condominiali
	
	
	

	4) Stipendi + Contributi previdenziali
	
	
	

	5) Costi promozionali
	
	
	

	6) Oneri assicurativi
	
	
	

	7) Oneri e spese finanziarie
	
	
	

	8) Spese generali
	
	
	

	C. Flusso di cassa dei costi di gestione


	
	
	

	1) Iva su vendite
	
	
	

	2) Iva su acquisti
	
	
	

	1)-2) = D. Flusso IVA
	
	
	

	(A-B-C) +(±D) = FLUSSI DI CASSA TOTALI
	
	
	

	
	
	
	

	Fonti di copertura
	
	
	

	Contributo conto investimento 
	
	
	

	Finanziamento con capitale proprio
	
	
	

	Finanziamento con capitale di terzi
	
	
	

	Totale
	
	
	


Data


                                                                           __________________________________________________

                                                                                             (timbro e firma del Legale Rappresentante Impresa) (1)

(1) Sottoscrivere la presente dichiarazione con le modalità previste dall'art. 38, comma 3, delD.P.R. n. 445 del 28 dicembre 2000
1

[image: image3.jpg]


[image: image4.png]N0

galfiordolivi



